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Als Unternehmen bietet unser Kunde in der gesamten Schweiz Services und Gesamtlösungen für die Energiebeschaffung 
und -Bewirtschaftung du agiert als Vertrauenspartner zwischen Kunden, Unternehmen, Immobilienbewirtschaftern sowie 
den Energielieferanten und Verteilnetzbetreiber. Die Unabhängigkeit unseres Kunden in seiner Beratungs- und 
Projekttätigkeit ist von zentraler Bedeutung und garantiert Energie zu Best-Price-Konditionen. Durch eine gezielte 
Ausrichtung auf Industrie-, Dienstleistungs- und Gewerbe-Unternehmen können massgeschneiderte Lösungen in 
Beschaffung, Billing, Energiemonitoring, Metering und Kostenallokation (interne Kostenumlage) etc. für die individuellen 
Bedürfnisse der Kunden angeboten werden. Zum weiteren Ausbau des Standortes bei Luzern suchen wir einen 
 
Projektleiter Energietechnik / Gebäudetechnik (a)  
 
Als Projekteiter verantworten Sie die Angebotsprojektplanung wie Aktivitäten, Abläufe, Zeiten, Termine, Technische 
Lösungen, Partnering und Budget und Umsetzung innovativer Mess- und Abrechnungskonzepte in der Gebäudetechnik 
und beraten mit technischem Know-how Kunden aus Industrie, der Immobilienbranche und öffentlicher Verwaltung. 
Zudem analysieren Sie technische Prozesse und Systeme, begleiten die Projektumsetzung direkt vor Ort; von der 
Projektidee und dem Ideen-Transfer bis hin zu realisierbaren Projekten in enger Absprache mit Kunden und dem Sales 
Team Sie führen Analysen in Bezug auf Machbarkeit und Wirtschaftlichkeit durch mit Fokus auf ein zielkonformes 
Controlling und die nachhaltige Systemoptimierung in der Betriebsphase und ein nachhaltiges Contracting. Dabei 
unterstützen Sie das Sales Team schon während der Angebotsphase und agieren als Schnittstelle zwischen Kunden, Sales 
und der technischen Umsetzung. Neben intelligenten Mess- Konzepten erarbeiten Sie auch Präsentationen von 
technischen Lösungen (Projektskizze/Angebot) für die Kunden, technische Unterlagen zur Übergabe an die Realisierung 
und unterstützen bei den Kick Off - Gesprächen. 
 
Für diese herausfordernde Aufgabe suchen wir einen motivierten Projektleiter mit Erfahrung als Schnittstelle zwischen 
technischem Sales Support und Projektumsetzung und eine Berufspraxis Projektmanagement von 
Energiemanagementsystemen, idealerweise kombiniert mit PV Photovoltaik und Eigenverbrauchsmodellen, z.B. im 
Anlagenbau, Wohnungsbau, Energietechnik, Versorgungstechnik, Baunebengewerbe, Industriebau. Abläufe, Prozesse, 
Normen, und Organisationmodelle in der Baubranche sowie Messkonzepte für Wärme, Kälte, Strom und Wasser in 
Kombination mit GLS und MSR-Systemen sind Ihnen geläufig. Sie sind geprägt durch Macher-Qualitäten, proaktivem 
Handeln und bringen Pragmatismus und ein hohes Mass an Eigenmotivation mit. Ihre Arbeitsweise ist konzeptionell, 
analytisch und fokussiert auf Best-Practice Lösungen. Die Einbindung diverser Abteilungen und Lieferanten in die 
Projekte erfordert Weitblick und langfristige Vorausplanung. Sie verfügen über einen Abschluss in Energietechnik, 
Gebäudetechnik, Elektrotechnik oder vergleichbar (FH oder Ausbildung mit Zusatzqualifikationen). 
 
Die Position bietet die Möglichkeit für Home-Office. 
 
Bitte rufen Sie uns für eine unverbindliche Vorabklärung an, oder senden Sie uns Ihre Bewerbungsunterlagen per E-Mail 
an bewerbung@but-executive.ch. Wir danken Ihnen für Ihr Interesse und sichern Ihnen volle Diskretion zu. 
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